附件3：

2015年中税协西部（成都）基地培训计划

项目负责人：罗骁莉  杨春梅

计划内培训班2个
	序号
	培训班名称
	主要培训课程
	课时（天）
	培训目标
	培训
对象
	培训天数
	培训
时间

	1
	第二十三期新任所长培训班
	注税行业的前世、今生与未来
	0.5
	新所是行业的新生力量，新任所长是行业发展的未来生力军。本期培训帮助参训学员更明晰地了解行业发展趋势，掌握先进的管理理念和管理方法，学习事务所在经营管理、团队建设、业务拓展等方面的成功经验，以开阔视野、开拓思路，全面提高新任所长综合管理和全局掌控能力，达到满足于新时期行业发展和税收服务需要的目的。
	新任所长或副所长
	5+1
	7月20日报到-7月26日返程

	
	
	管理者行为决策的技巧与方法
	0.5
	
	
	
	

	
	
	税务师事务所经营模式与发展
	0.5
	
	
	
	

	
	
	税收征管改革对事务所业务的影响
	0.5
	
	
	
	

	
	
	税务稽查案件纳税争议协调
	0.5
	
	
	
	

	
	
	税务师事务所信息化建设与绩效管理
	0.5
	
	
	
	

	
	
	事务所产品设计与互联网营销
	1
	
	
	
	

	
	
	卓越领导力与执行力提升
	0.5
	
	
	
	

	
	
	所长压力应对与心理调适
	0.5
	
	
	
	

	
	
	研讨与交流主题：互联网+财税服务思维
	晚上
	
	
	
	

	2
	AA级以上税务师事务所所长综合管理培训班
	AA＼AAA级税务师事务所发展瓶颈及解决思路
	0.5
	通过培训，帮助参训学员学习5A及四大等行业先进管理经验，通过掌握经营管理、团队建设、市场营销、企业文化建设等方面的管理知识和实践技巧，使所长们准确把握事务所战略定位和市场脉搏，有效提高AA级以上税务师事务所所长的综合领导能力与管理技巧，为事务所的良性科学发展奠定坚实基础。
	AA级以上税务师事务所所长或副所长
	5+1
	8月17日报到-8月23日返程

	
	
	立信绩效管理创新与借鉴
	0.5
	
	
	
	

	
	
	税务师事务所风险控制管理
	0.5
	
	
	
	

	
	
	事务所产品设计与互联网营销
	1
	
	
	
	

	
	
	税务稽查案件纳税争议协调
	0.5
	
	
	
	

	
	
	管理者行为决策的技巧与方法
	0.5
	
	
	
	

	
	
	卓越领导力与执行力提升
	0.5
	
	
	
	

	
	
	管理中的博弈论
	0.5
	
	
	
	

	
	
	所长压力管理与心理健康
	0.5
	
	
	
	

	
	
	研讨与交流：互联网+财税服务思维
AA、AAA事务所做大做强策略
	晚上
	
	
	
	


高端人才培训项目1个
	培训班
名称
	课程模块
	主要培训课程
	课时（天）
	培训目标
	培训
对象
	培训天数
	培训
时间

	2015年级国际税收专题高端研修班
	总览
	国际税收概览
	0.5
	我国在今年下半年已全面加入G20框架下的国际反避税大行动，这为中国如何加强国际税收合作和提升反避税水平提出了更高要求。在税收国际化的大背景下，越来越多的国际税收咨询业务成为税务师事务所新的业务增长点。
   本期培训班专为培养国际税收高端人才。通过培训，帮助参训学员开阔当前全球经济一体化大环境下应具备的国际税收视野，掌握解决国际税收咨询业务应具备的综合理论知识与业务实操能力，从而全面提升行业高端人才拓展和解决国际咨询业务的能力和水平。
	2015年经中税协选拔的(第二批)高端人才培养对象
	9+1
	11月20日报到-11月30日返程

	
	
	国际税收协定与非居民税收管理
	0.5
	
	
	
	

	
	专业知识与实务操作
	关联交易及其风险管理
	0.5
	
	
	
	

	
	
	转让定价税务调整
	1
	
	
	
	

	
	
	转让定价案例分析与讨论
	0.5
	
	
	
	

	
	
	如何出具高质量的同期资料
	0.5
	
	
	
	

	
	
	成本分摊协议与预约定价
	0.5
	
	
	
	

	
	
	资本弱化与受控外国企业
	0.5
	
	
	
	

	
	
	转让定价调查应对策略
	0.5
	
	
	
	

	
	
	转让定价调查模拟课堂
	1
	
	
	
	

	
	综合业务
	走出去企业的税收安排与管理
	1
	
	
	
	

	
	
	全球供应链税收管理
	1
	
	
	
	

	
	
	跨境投资架构和反避税管理
	1
	
	
	
	


计划外（市场）培训班项目2个
	序号
	培训班名称
	主要培训课程
	课时（天）
	培训目标
	培训
对象
	培训天数
	培训
时间

	1
	转让定价专题培训班
	转让定价方法
	0.5
	在税收国际化的大背景下，越来越多的国际税收咨询业务成为税务师事务所新的业务增长点，转让定价业务就是其中之一。本期培训帮助学员了解国内外转让定价政策、掌握转让定价具体方法和实务操作技巧，特别是提高目前税务代理业务量比较大的转让定价调查与调整、企业的同期资料的准备等业务的鉴定能力，以提高税务师对转让定价业务的代理能力和水平。
	注册税务师及企业 高管
	4+1
	9月20日报到-9月25日返程

	
	
	关联交易及风险管理
	0.5
	
	
	
	

	
	
	转让定价税务调整
	0.5
	
	
	
	

	
	
	转让定价案例分析与讨论
	0.5
	
	
	
	

	
	
	同期资料准备
	1
	
	
	
	

	
	
	转让定价调查应对策略
	0.5
	
	
	
	

	
	
	研讨与交流
	0.5
	
	
	
	

	2
	税务师事务所市场营销专题培训班
	市场营销中客户开发与管理
	0.5
	业务拓展和市场营销是税务师事务所的立足之本。在经济变化如此迅猛的今天，营销策略可能关乎事务所生存，而产品创新可能是事务所发展的转折点。通过培训，帮助学员掌握业务拓展和市场营销方面应具备的战略决策、团队建设、客户管理、营销方法等基础知识与技能，以提升参训学员的业务拓展能力和营销管理水平，从而提高事务所市场营销与管理人才的综合能力。
	企业销售人员、

事力所业务 骨干
	4+1
	10月19日报到-10月24日返程

	
	
	营销通道与互联网营销
	1
	
	
	
	

	
	
	涉税服务产品设计与市场推广技巧
	0.5
	
	
	
	

	
	
	商务礼仪与营销
	0.5
	
	
	
	

	
	
	如何提升营销执行力
	0.5
	
	
	
	

	
	
	营销人员情商管理
	0.5
	
	
	
	

	
	
	情景营销
	0.5
	
	
	
	

	
	
	研讨与交流：大数据下事务所的营销变革与创新
	晚上
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


